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Willkommen bel der
Mediawirt Consulting

Since 2010

"Wir machen ieden Tag das Mogliche,
um das Unmogliche zu schaffen”
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Wir sind lhre
verlangerte
Werkbank fur
das Buro

Mit unserem regelmalig geschultem Personal
unterstitzen wir Sie in Ihrem Kerngeschaft, indem wir
Ihnen die Nebenbaustellen im Vertrieb und Backoffice
abnehmen. So erméglichen wir Ihnen ein sorgenfreies
Arbeiten.
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Holen Sie sich uber 14 Jahre Erfahrung
iIm B2B Bereich ins Haus.




Zuverlassiges
Servicekonzept

Mediawirt Consulting ist ein fuhrendes
Dienstleistungsunternehmen mit dem Hauptsitz in
Deutschland in der Nahe von Stuttgart.

Mediawirt hat sich darauf spezialisiert, in der telefonischen
B2B Ansprache und Terminierung erfolgreiche Resultate zu
liefern. Unsere Kunden kommen aus unterschiedlichsten
Branchen.

Mediawirt steht fur professionelles Telemarketing und B2B
Vertrieb zur Kundenbindung und -akquise.

Dass wir mit der erstklassigen Kompetenz unserer
Mitarbeiter uberdurchschnittliche Erfolge erzielen, ist kein
Zufall. Es ist plan- und skalierbar. Genau das stellen wir
jeden Tag aufs Neue unter Beweis: Gerne auch in lhrem

Auftrag.
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e B2B Terminierung

e Content Services, Trust & Safety

Unsere e Digital Consurrjér Engaf\:je.ment"
Geschaftsfelder Peatiscre dgise g

o Start-ups
e Technologien

e Customer Service
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@ Hohe Anspruche

Unsere ~
PrinZipien Integritat und Ethik

@ Geschultes Personal
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Conversion
Rates

Wir spielen den Pass

‘e

Sie schief3en das Tor 6




« Kundenbindung

Erfolgreiche Akquise ist kein Gllck, sondern Kalkul
in Verbindung mit Kompetenz. Wir kddern lhre
Kunden nicht, wir Uberzeugen Sie. Vertrauen Sie
einem erfahrenen Partner.
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Mediawirt ist eine erfahrene Agentur mit
einschlogigen Outbound-Erfolgen in u.a. der
IT-, Telekommunikations und Versicherungsbranche.
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« Arbeitsmethodik

Unsere festen Mitarbeiter wissen wovon Sie sprechen.
Professionelle Ansprache und die richtige Tonlage und
Reaktion sind ausschlaggebend und entscheiden uber
Erfolg oder Misserfolg. Fehler darf man sich in diesem

Zusammenhang nicht leisten.
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« Terminierung

Sowohl kurzfristige monetare Aspekte als auch
das Renommee gilt es mittel- bis langfristiges zu
berucksichtigen.




"Gegenseitiges Vertrauen ist die
Grundlage fur eine solide und
langfristige Zusammenarbeit"

Yakub Kambir (Geschaftsfuhrer der Mediawirt)
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lhre Vortelle:

Mehr Kunden:;

Lassen Sie keinen Interessenten unbearbeitet

Mehr Effizienz:

Nutzen Sie lhre wertvolle Zeit um lhr
Geschaftsfeld zu positionieren

Mehr Marktanteile:

Platzieren Sie lhre Angebote
schneller und kreativer als lhre Mitbewerber

Mehr Erfolg:

Kommen Sie mit qualifizierten Terminen und einer Top
Speerspitze im Vertrieb schneller zum Abschluss



Entdecken Sie unsere erneuerten
digitalen Inhalte

Wir werden mit Neuigkeiten aus der Welt und unserer Branche fiir Sie da sein, viel SpaB beim Lesen
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Kontaktiere uns

>4 infoemediawirt.de

@ emediawirt

ﬁ emediawirt

E) www.mediawirt.de

Dettingerstr. 67 - 69 73230
Kirchheim unter Teck
Tel.+49 07021-73290-0



